TECNICO SUPERIOR EN
VENTAS

Unidades de

Organizacion Curricular

UNIDAD
BASICA

UNIDAD
PROFESIONAL

UNIDAD DE

INTEGRACION
CURRICULAR

PERIODO I

PERIODO |

Liderazgo y trabajo en
equipo en el contexto
ecuatoriano

Planificacion Estratégica

Administraciény
de Ventas

Metodologia de la

Investigacion Cientifica y Tributaria

Tic's aplicadas al
Marketing y Ventas

Estrategias de

=2 Marketing Digital

Legislacion Empresarial I

Comunicacion en Ventas

Psicologia del
I;L;nﬂzr:kglit:s =3 consumidor y
- g neuroventas

Técnicas efectivas
aplicadas al proceso

de ventas - aplicado a las ventas

Estrategias de I

Estrategias de Marketing I

Emprendimiento
(Disefio de Proyectos)

« Total Horas de la Carrera: 1440 horas académicas



